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SKIN IN THE GAME

2005

2010
10x valuace

2022
1000x valuace

Jak jsem přešel na druhou stranu



33

Nejsou peníze

Prostředků je dostatek 
Chybí kvalitní projekty

Mýty a fakta
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Investice je něco jako grant

Grant si klade za cíl utratit peníze
Investice si klade za cíl vydělat peníze

Mýty a fakta
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Investor chce vytunelovat zisky

Investory nezajímá výplata zisků ale valuace a EXIT.

Mýty a fakta
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Přes den se budu věnovat kariéře a po večerech 
si budu budovat svůj start up

Začít podnikat je práce na plný úvazek

Mýty a fakta



77

Máme skvělou technologii, která se bude 
prodávat sama

Nehledejte správnou potřebu pro svou technologii 
Hledejte správnou technologii pro potřebu svého uživatele

Mýty a fakta
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Rychle zbohatnu

Založit si svůj start up je běh na dlouhou trať s 
nejistým výsledkem

Mýty a fakta



99

Neuspět je ostuda

Neuspět NENÍ ostuda
Nic Vás neposune dál než rány, které dostanete

Mýty a fakta
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START UP JE ORGANISMUS

Jak připravit technologii na úspěch

Výroba

QMS

MKT

R&D

Prodej

Administrativa
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Poznejte svého zákazníka

• Kdo a proč je můj zákazník?
• Jakou potřebu mu pokrývám?
• Je ochoten za můj produkt zaplatit a kolik?
• Je zákazníků dost, aby mě uživili?
• Dokážu se k nim dostat a jak?
• Nejste tady sami - Co na to konkurence?

Jak připravit technologii na úspěch
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Na regulaci záleží

• QMS, ISO
• IVDR, MDR, GDPR, GMP, FDA a jiné sprosťárny

Jak připravit technologii na úspěch
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Poznejte svůj produkt – konečně R&D

• Jak bude vypadat ideální produkt - WishList
• Méně je více – MVP
• IP 
• Kritické komponenty
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Vyvinout neznamená vyrobit

• Škálovatelnost neboli gulášová metoda nefunguje

Jak připravit technologii na úspěch
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Někdo to taky musí umět prodat

• Produkt, který se neprodává není produktem 
• Prodej je umění
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1616

Sestavte si svůj Dream Team

• Ten, který to celé uřídí
• Ten, který rozumí produktu
• Ten, který produkt vyvine
• Ten, který produkt bude vyrábět
• Ten, který to certifikuje
• Ten, kdo to umí prodávat
• Ten, kdo na to všechno umí sehnat finance

Jak připravit technologii na úspěch
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A nakonec to ufinancovat

• FFF
• Granty
• Úvěry
• Investoři

Jak připravit technologii na úspěch
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START UP JE PRODUKT

Pohled investora
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PITCH DECK co investora zajímá
• Zaujmout
• Jednoduchost, stručnost, pravdomluvnost
• Co je můj produkt
• Kdo a proč je můj zákazník a jaký výjimečný benefit mu nabízím
• Co na to konkurence
• Jak vypadá můj Dream Team 
• Co to bude stát a jak a kdy na tom investor vydělá
• Exit strategie

Pohled investora



A teď se nebojte zeptat


